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ANTECEDENTES

"OdiseaX,
emprendimientos  B2B

El  programa formaciéon de

para industrias
estratégicas” busca impulsar la generacién y
fortalecimiento de emprendimientos innovadores
con foco B2B en la Regién de Los Rios,
articulando capacidades locales, conocimiento
especializado y redes de apoyo para
transformar ideas innovadoras en proyectos con
social 'y

potencial de impacto econdmico,

ambiental.

A través de un proceso estructurado de

formacién, se acompana a  equipos

emprendedores en la validacion técnica y
comercial de sus soluciones, el desarrollo de
habilidades clave, y la vinculacién con actores
estratégicos del ecosistema regional. El
programa prioriza iniciativas que respondan a
desafios territoriales relevantes, promuevan la
apropiacion social de la tecnologia e innovacion,
y estén orientadas a la sostenibilidad vy

escalabilidad.

Con una metodologia practica, colaborativa y

contextualizada, el programa combina

formacién tedrico-practica, mentorias
especializadas y preparaciéon para fuentes de
financiamiento publico y privado. Su propdsito es
catalizar el talento de la region, generando
emprendimientos que contribuyan a la

transformacién productiva de Los Rios.
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Esta iniciativa es impulsada por IncubatecUFRO,
la Universidad de La
Frontera, dependiente de la Vicerrectoria de

unidad funcional de

Investigacién y Postgrado, cuyo obijetivo es dar
respuesta a la necesidad de generar estructuras y
acciones de apoyo a la creacién y consolidacién
de iniciativas empresariales innovadoras,
articulando capacidades del sector publico,
académico y privado. IncubatecUFRO facilita y
acelera el crecimiento empresarial a través del
apoyo a acceso a capital publico y privado y
asesorias para el desarrollo y fortalecimiento de
validacién

habilidades

empresariales, entre otros aspectos. Con més de

modelos de negocios, finanzas,

comercial 'y generacion de
24 afios de experiencia, es reconocida como una
de las incubadoras de negocios mas destacadas
siendo un agente activo en el

del pais,
ecosistema regional y nacional.
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2. OBJETIVO

Fortalecer el desarrollo de emprendimientos B2B para industrias estratégicas en la Region de Los Rios,
mediante un programa de formacién que potencie capacidades emprendedoras, acelere la validacién
de soluciones innovadoras y articule el ecosistema regional (academia, sector publico y privado) para la
generacioén de valor econdmico, social y ambiental; mediante |a realizaciéon de un programa de formacion
tedrico-practico y mentorias especializadas para emprendimientos en etapas iniciales.

3. ¢ A QUIEN VA DIRIGIDO?

El programa esta dirigido a emprendedores en etapa temprana de la Regién de Los Rios que buscan
desarrollar soluciones tecnolégicas o de base innovadora con enfoque B2B (business-to-business),
orientadas a resolver desafios de grandes industrias regionales. B2B (de Business to Business, o
"negocio a negocio" en espafiol) es un modelo comercial en el que una empresa vende sus productos,
servicios o soluciones a otra empresa en lugar de hacerlo al consumidor final.

Perfil del participante
Personas naturales mayores de 18 afios o representantes de emprendimientos en etapa de ideacion,
validacién o prototipado de nuevas soluciones.

Con residencia o vinculacién activa con la Regiéon de Los Rios.

Con interés en desarrollar soluciones para sectores como agroindustria, alimentos, logistica, manufactura
o forestal.

Con formacion o experiencia en areas como ingenieria, tecnologias, disefio, negocios, agroindustria o
similares.

Con disposicion a participar en procesos de formacion intensiva, mentoria técnica y validacion en terreno.

Segmentos especificos priorizados
Emprendedores con formacién técnica o profesional que atin no han accedido a redes de incubacion o
financiamiento publico.

Equipos mixtos (técnico—comercial) con ideas en fase temprana que requieren estructuracion y validacion.

Emprendedores provenientes de zonas rurales o comunas fuera del radio urbano de Valdivia, con
potencial de innovacion territorial.

Exalumnos o estudiantes de Ultimos afos de instituciones de educacién superior regionales, con
proyectos aplicables a desafios industriales.
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El participante seleccionado(a) podrd acceder a un programa estructurado de formacion,
acompafamiento en la validacién técnica y comercial de sus soluciones, desarrollo de habilidades claves
y la vinculacién con actores estratégicos del ecosistema regional, que considera:

~

* Modulos tematicos: programa formativo con foco en modelo de negocios y validacion
comercial, estructuracién financiera, sostenibilidad, levantamiento de capital publico y privado.

Formacion . . o ) ) )
+ Metodologia personalizada y experiencial: Cada equipo trabaja sobre su propio proyecto, con
mentoria adaptada a su etapa y sector.
Mentoria * Mentorias especializadas y ciclos de speed mentoring
* Vinculacion con expertos y empresas para trabajar sobre problematicas reales de
Validaciony empresas regionales.
Articulacién

* Preparacion para instrumentos de financiamiento publico

* Presentacién ante expertos técnicos y actores del ecosistema.
Demo Day * Retroalimentacién estratégica y visibilidad regional.
+ Acompafiamiento post-programa para acceso a redes y fondos.

&

Disefio metodolégico

El programa se basa en una metodologia experiencial, modular y personalizada, que combina
formacion tedrica, aplicacién practica, mentorias especializadas y vinculacidn con el ecosistema. Su
proposito es facilitar el traspaso efectivo de conocimientos, habilidades y herramientas clave para la
validacién y desarrollo de soluciones B2B para grandes industrias. Dado esto, se utilizardn diversas
técnicas de ensefanza, como sesiones formativas presenciales para facilitar la interaccién y el trabajo
practico en sus propios proyectos, mentorias especializadas y una sesién de speed mentoring grupal con
expertos; ademas de la generacién de espacios colaborativos donde los equipos comparten avances,
aprendizajes y retroalimentacion.

Para facilitar el aprendizaje del proceso formativo, se utilizardn guias metodoldgicas y plantillas practicas
para modelar propuesta de valor, validacion comercial y estructura financiera de cada equipo
emprendedor, facilitando acceso a recursos complementarios y materiales adaptados al contexto
regional, con casos locales e informacién relacionada a instrumentos publicos disponibles para sus
emprendimientos.
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El proceso contempla un diagnéstico inicial y perfil del emprendedor participante del proceso, para
adaptar el acompanamiento a cada equipo, asi como la revision de hitos de avance en su hoja de ruta
técnica y evaluacion al término del programa para medir resultados e impacto.

El programa formativo considera lo siguientes médulos:

* Bootcamp de Prelncubacion

El Bootcamp de Prelncubacién es un programa intensivo disefiado para acompafnar a emprendedores en
las primeras etapas de sus proyectos, poniendo la innovacién como eje central. Se estructura en dos
jornadas completas y combina metodologias &giles como Lean Startup, Design Thinking vy
Product+People Led Growth, con un enfoque practico y adaptable a distintos perfiles (tradicionales,
tecnolégicos y de triple impacto).

De esta forma —al iniciar el proceso formativo- se busca transformar ideas en modelos de negocio
innovadores y sostenibles, reduciendo incertidumbre y potenciando la capacidad de los
emprendedores para escalar con impacto econémico, social y territorial.

e Moddulo 1: Desarrollo de negocios en etapa temprana

Este médulo estd orientado a emprendedores y equipos que buscan transformar ideas iniciales en
propuestas de negocio sélidas, escalables y con potencial de impacto. Su propdsito es transferir
metodologias innovadoras que permitan definir con claridad la propuesta de valor, estructurar un
modelo de negocios coherente y establecer hipotesis estratégicas para validar su viabilidad en el
mercado.

e Mddulo 2: Estructuracién financiera

Este médulo busca fortalecer las capacidades empresariales en la gestion financiera de negocios en
etapa temprana, entregando herramientas para proyectar ingresos y costos, y definir una estructura
financiera sustentable e innovadora que permita escalar con solidez en entornos dinamicos.

® Méddulo 3: Validacién Técnica y Comercial

Este modulo estd disefiado para acompanar a emprendedores y equipos en la revision critica del
modelo de negocios, con el fin de definir estrategias innovadoras de captura de clientes y validar
tanto la factibilidad técnica como la aceptaciéon comercial de sus propuestas. Se busca reducir la
incertidumbre y acelerar el aprendizaje mediante procesos experimentales y metodologias agiles.
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e Mddulo 4: Sostenibilidad

Este modulo entrega una base sélida sobre los fundamentos de la sostenibilidad y cémo integrarlos de
manera efectiva en los modelos de negocio. Busca que los emprendedores comprendan la
sostenibilidad como un motor de innovacién y diferenciacién, capaz de generar impacto positivo en lo
ambiental, social y econémico, y al mismo tiempo fortalecer la competitividad empresarial.

e Moédulo 5: Estrategias de negocios para crecer

Este médulo estd orientado a emprendedores y equipos que buscan escalar sus soluciones B2B de
manera sostenible e innovadora. Se centra en la revision de aspectos fundamentales para el
crecimiento empresarial, integrando metodologias modernas de gestién, marketing y desarrollo
organizacional que permiten transformar negocios en etapa temprana en empresas con capacidad de
expansion y consolidacién en mercados competitivos.

e Moddulo 6: Narrativa y levantamiento de capital

Este médulo esta disefiado para preparar a emprendedores y equipos en el proceso de levantamiento
de capital, entregando herramientas para construir una narrativa sélida y persuasiva que conecte con
inversionistas. Se revisan aspectos fundamentales de financiamiento, técnicas de presentacion y oratoria,
integrando la innovacién como un eje estratégico para diferenciar y potenciar las propuestas de
negocio.

e Médulo 7: Financiamiento publico

Este mddulo entrega un mapeo estratégico de fuentes de financiamiento publico, diferenciando los
fondos disponibles y proporcionando herramientas practicas para postular proyectos de manera
efectiva. Su proposito es fortalecer las capacidades de los emprendedores y equipos para acceder a
recursos publicos, integrando la innovacién como un criterio clave en la formulacién y presentacién de
propuestas.
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5. ¢Cémo postular?

Para postular a esta convocatoria, los interesados deben ingresar al sitio web de IncubatecUFRO:
http://incubatecufro.cl/odiseaX.

Primero, deberan completar el formulario de pre inscripcion. Una vez enviado, recibirdn por correo
electrénico las instrucciones para continuar con la postulacién, junto con el formulario oficial de
postulacién.

Plazos para postular

El primer llamado de la convocatoria estara disponible desde el jueves 28 de mayo hasta el jueves 25 de
junio a las 23:30 horas.

Resultados de la postulacion

Los resultados seran notificados al correo electrénico sefialado en la postulacion, con un plazo maximo de 10 dias
habiles posterior al cierre de la convocatoria.
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6. ; COMO OPERA EL PROCESO
DE POSTULACION?

Cada interesado debe completar y enviar el formulario de postulaciéon “OdiseaX, formacion de
emprendimientos B2B para industrias estratégicas” hasta el plazo de cierre de la convocatoria.

Los emprendimientos seran evaluados segun los criterios y ponderaciones que se indican a continuacion:

~

Criterio Ponderacion Descripcién criterios
Oportunidad 20% Necesidad y oportunidad de negocio a abordar: datos
de negocio concretos del mercado, como tendencias, tamafio,

crecimiento del problema detectados, potenciales mercado.
Quienes son los competidores, composicion del mercado
que existe actualmente.

Solucién 40% Producto/servicio, propuesta de valor, factores de
propuesta diferenciacion, ¢Qué soluciona?, ambito de solucién y su
respectiva justificacién respecto a la problematica.

Se analizara que la “Idea de Negocio” se encuentre en una
etapa temprana de desarrollo. Se entendera por etapa
temprana de desarrollo, aquellos que se encuentren en fase
de idea, prototipo o emprendimiento, siempre que cumplan
con los requisitos de admisibilidad descritos en este

documento.
Modelo 15% Modelo de negocio definido para abordar la oportunidad de
de negocio negocio visualizada, replicabilidad del modelo y proyecciones

de crecimiento estimadas

Equipo 25% Equipo emprendedor, experiencia, redes, colaboradores y/o
Emprendedor mentores. El emprendedor o el equipo emprendedor debera
tener las capacidades técnicas para ejecutar la “Idea de
Negocio” propuesta, con roles claros y definidos. Cabe
mencionar que se analizara la coherencia de capacidades
técnicas y experiencia en relacion a la problematica a
solucionar.

TOTAL 100%
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Una vez notificados los proyectos seleccionados, deberan firmar una declaraciéon de compromiso de
participacion, para luego acceder a los beneficios del programa.

1. Convocatoria 2. Revisién 3. Seleccién
de admisibilidad de proyectos

4. Notificacién 5. Formalizacién 6. Programa
Formativo y Club de
Emprendedores/as

7. CONSULTAS

Para conocer mayores detalles e informacion del fondo, puede escribir al correo: incubatec@ufrontera.cl
Las consultas seran respondidas dentro de un plazo maximo de 5 dias contados desde su presentacion.



